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Yara Praxair AB &r uppstickaren pa svensk gasmarknad, vilket innebar att vi &r ett ungt foretag i stark
tillvaxt. Produkterna vi marknadsfor och distribuerar kan anvdndas inom ett brett spektrum av branscher,
t ex livsmedel, vattenbehandling och verkstad. Kombinationen av en liten flexibel organisation och den
starka teknologiplattform vi har genom véara agare forsoker vi utnyttja genom att ge vara kunder lite mer
och en positiv upplevelse.

Yara Praxair befinner sig i ett expansivt skede och soker

Distriktsansvarig saljare

Ditt nya arbete

Vi expanderar nu pa den svenska marknaden och soker ytterligare en distriktsansvarig saljare till ett
distrikt som omfattar delar av Smaland, Kalmar och Blekinge.

Du kommer ingd i ett team men and8 jobba med ett eget distriktsansvar. Som distriktsansvarig
jobbar du med férsaljning av industri- och évriga gaser till kunder och via vara 5terf6rséljare mot
industrin. Du gor kundbesok tillsammans med lokala aterférsaljare samt ska &ven till storsta delen
aktivt bearbeta kundmarknaden pé egen hand. Utveckling, underhall och uppfdljning av nya och
gamla 8terférsaljare inom ditt distrikt tillsammans med var 8terforsiljaransvarige &r en annan av dina
arbetstuppgifter.

Din kontorstillhérighet blir Kdping men lokalkontor kan erhdllas hos vara aterférséljare eller
hemmakontor.

Dina egenskaper

Du trivs att vara ute hos kund stérre delen av din arbetsvecka, dar du garna moter personer p§
manga olika organisatoriska nivaer.

Du arbetar systematiskt och gillar att ha ansvar for egen planering.

Du ar flexibel och forutom att sélja ar du intresserade av att ingg i ett team och jobba med andra
avdelningar som arbetar med kundrelationer.

Du bér ha férmaga att bygga 18ngsiktiga relationer.

Din bakgrund

 Du bér ha teknisk utbildning, gdrna med pabyggnad inom férsiljning och/eller marknadsféring.

 Erfarenhet frdn Business to Business forsaljning av tekniska produkter till industrin, garna med
forhandlingsvana pa flera nivder. Har du erfarenhet fran laser applikationer sa ar det ett plus.

. Du talar och skriver svenska och engelska och har kunskap i MS-office, Lotus Notes och med
fordel aven SAP.

« Erfarenhet fran gasmarknaden ar ett plus men inget krav.

Vi kan erbjuda ett stimulerande arbete i ett av vara satsningsomraden, vi &r en marknadsorienterad
organisation som tror att grunden till néjda kunder ar néjda och motiverade medarbetare.

Mer information om jobbet far du av:
Lars Samuelsson (Marknadschef)

Tel +46 221 650 422

Mobil +46 70 2684290

Ansokningar behandlas lIopande.

Ansokan med CV skickas senast den 25/11 till:
anita.mohlin@yara.com






